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2017년 실적 개선과 회사 비젼 구체화에 따른 안정적 주가 흐름 유지

→ 연초 주가대비 26% 상승, 시가총액 900억 돌파
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다양한 전방산업에서 시장을 주도하는 국내외 고객사 확보
→ 국내외 건설사, 중장비, 풍력, 자동차 부품사 등 약 400여 고객 네트워크 구축
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글로벌 고객사 수주 대응 위한 생산 CAPA 확보

•

(`17 매출액 3,654억원)
•

•

•

상호 KPF (Jinan) Bearing

설립일 2011.10. 06

생산품목 자동차부품

면적 43,362㎡(22,000㎡)

직원수 229명

자본금 187억

매출액 399억원(‘17)

연간생산Capa
24,000 Ton 
Shaffler, SKF, NTN 등고객확보 , 중국
LOCAL 부품업체 개발중

상호 KPF 

설립일 1963.10. 01

생산품목 자동차부품, 파스너

면적 79,104㎡(43,000㎡)

직원수 417명

자본금 74억원

매출액 2,750억원(’17)

연간생산Capa
13.8만Ton
•자동차 70,000 Ton
•화스너 68,000 Ton

상호 KPF VINA 

설립일 2000.05.07

생산품목 파스너

면적 67,000㎡(28,000㎡)

직원수 411명

자본금 319억

매출액 508억원(‘17)

연간생산Capa
40,000 Ton
글로벌마켓 및베트남내수시장
점유율확대목적
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매출액은 전년 동기대비 -7% 감소 한 893억 달성

영업이익은 전년 동기대비 -32% 감소 한 27억 달성 → 해외법인 손익 증가 But 충주공장 화스너 손익 감소

당기순이익은 전년 동기대비 +37% 증가 한 34억 달성 → 외환평가 손익 증가
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매출액은 전년 동기대비 +19% 증가 한 141억 달성 → 3월 매출 해외법인 진출 이후 최고 매출 달성

영업이익은 전년 동기대비 +804% 증가 한 14억 달성 → 3분기까지 수주확보 완료

당기순이익은 전년 동기대비 +2,083% 증가 한 13억 달성
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매출액은 전년 동기대비 +2% 증가 한 95억 달성

영업이익은 전년 동기와 유사한 5억 달성 → 안정적 손익 패턴 유지

당기순이익은 전년 동기대비 +236% 증가 한 14억 달성 → 외환평가 손익 증가
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매출액은 전년 동기대비 -7% 감소 한 658억 달성 → 부품 -2억, 화스너 -45억

영업이익은 전년 동기대비 -69% 감소 한 10억 달성 → 부품 -2억, 화스너 -22억

당기순이익은 전년 동기대비 -56% 감소 한 9억 달성
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잔여기간1Q 잔여기간1Q100%

전사 목표대비 매출액 23%, 영업이익은 14% 진행 중…연간 달성률은 매출액 97%, 영업이익 98% 예상

→ 베트남법인 영업이익은 연간 목표에 50% 근접, 중국법인은 분기 목표에 근접하여, 

해외법인은 연간 목표를 초과 달성 예상

→ 충주공장 매출액은 목표에 크게 미달하지 않았으나 영업이익은 화스너사업 경쟁심화로 목표에 하회 중

100%
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매출액, 영업이익 모두 초과 달성 방안 수립 중

→ 분기 목표대비 매출액 달성, 영업이익은 +6억원 초과 달성

→ 우수한 품질과 가격경쟁력으로 기존 유럽고객 물량 급증 및 아시아 시장 및 부품사업으로 확장 중

141 145
154 160

2018.1Q
(A)

2018.2Q
(E)

2018.3Q
(E)

2018.4Q
(E)

600억원예상
(577억원목표대비 104%)
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2018.3Q
(E)

2018.1Q
(A)

2018.2Q
(E)

2018.4Q
(E)

50억원 / 8% 예상
(30억원목표대비 166%)

 현지 우수 협력업체 네트워크 구축
→ 성형, 코팅 등
→ 고부가치제품 비중 확대

 고객주문형 사업 진출
→ 신규 설비투자 확정

 본사 설비 이관 (5월 예정)
→ 본사 위탁물량 직접 생산
→ 하반기부터 부품사업 진출

 베트남 내수 및 아시아 시장 확대

 달러 강세, 유로화 약세 감안

8%
8%

10%

7%
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매출액, 영업이익 모두 분기목표에 근접하여 연간 목표달성을 향해 순항 중

→ 분기 목표대비 매출액은 1억원 미달, 영업이익은 0.5억원 미달

→ 고객 소요량 증가, 개발품 양산에 따른 판가 소급 적용, 제조원가 절감을 통한 만회

95
101

110 111

2018.1Q
(A)

2018.4Q
(E)

2018.3Q
(E)

2018.2Q
(E)

416억원예상
(416억원목표대비 100%)

5

6 6 6

2018.2Q
(E)

2018.1Q
(A)

2018.3Q
(E)

2018.4Q
(E)

23억원 / 6% 예상
(22억원목표대비 100%)

 기존고객 양산품 증가
→ 약 22억원

 신규고객 매출 연결
→ 약 8억원

 유럽 베어링 업체인 N사와
장기공급계약 추진 중

 일부고객 판가 소급
→ 약 7억원

 제조원가 절감
→ 약 1억원

6%6% 6% 6%
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매출액, 영업이익 모두 분기목표에 근접하여 연간 목표달성을 향해 순항 중

→ 분기 목표대비 매출액은 5억원 미달, 영업이익은 0.8억원 초과

→ 1분기 원재료비 인상분 판가 소급 적용, 신규고객 매출을 통한 만회
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411
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421

2018.1Q
(A)

2018.3Q
(E)

2018.2Q
(E)

2018.4Q
(E)

1,621억원예상
(1,671억원목표대비 100%)
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2018.1Q
(A)

2018.2Q
(E)

2018.3Q
(E)

2018.4Q
(E)

80억원 / 5% 예상
(80억원목표대비 100%)

 신규고객 매출 연결
→ 약 10억원

 일부 제품 판가 인상

 공정확대를 통한 손익증대

 원재료비 인상분 판가 반영
→ 약 1.5억원

3%

6%

6%

5%
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매출액, 영업이익 모두 분기목표에 하회하여 손익 개선을 위한 고수익 포트폴리오 확대에 총력

→ 분기 목표대비 매출액은 45억원 미달, 영업이익은 21억원 미달

→ 국내 건설 경기 부진으로 매출, 이익 모두 부진…유럽 및 아시아 신규 프로젝트 수주 확보 및 국내 중장비 고객 확대

264 270
280

300

2018.4Q
(E)

2018.3Q
(E)

2018.1Q
(A)

2018.2Q
(E)

1,141억원예상
(1,240억원목표대비 90%)

-2

1

15

20

2018.1Q
(A)

2018.2Q
(E)

2018.3Q
(E)

2018.4Q
(E)

34억원 / 3% 예상
(58억원목표대비 58%)  미국법인 확대 개편

유럽 건설 프로젝트 추가 수주 추진
→ 터키, 네덜란드 등 약 45억

 아시아 시장 확대
→ 일본, 싱가폴, 필리핀 등 10억

 국내 중장비 고객 확대
→ 약 10억

 베트남법인 일부 물량 위탁생산

 설비종합효율 향상을 통한 수익↑
-1%

5%

0%

7%
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미국법인 현지 영업전문가 영입하여 본격적인 미주 영업활동 및 미주 매출 극대화 추진

선진국 SOC 프로젝트 및 아시아시장 확대, 베트남법인 물량 위탁생산을 통해 국내매출 위축 만회

신규 프로젝트 및 아시아시장 확대 미국법인 확대 개편

AS-IS (수동적 영업활동)
HQ 영업 + 미국법인 A/S

TO-BE (적극적 매출확대) 
미국법인 영업 + A/S

 유럽 SOC 프로젝트 적극 참여

 아시아시장 매출 확대

 베트남법인 일부 물량 위탁생산
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1,000
공장 가동율

•

CAPA 확보

건설/플랜트 시장

•

자동차 시장

500
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자동차시장 지속성장 안정적 성장기반 확보

토종 업체 성장 전기차 시장 성장

•

•

•

1,000

399
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충주공장 화스너 부분

•

•

•

충주공장 자동차 부품 부분

•

•

중국 법인

•

•

•

베트남 법인

•

•

•
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단조의 종류

•

•

•

단조의 장점
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